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Naslov izziva:
»Mobilna platforma v finanénem svetu«

Namen NLB Poletne Sole
- druzbena odgovornost do mladih
- dajanje moznosti razvoja Studentov in vpogled v poslovni svet
- Pridobivanje novih, neobremenjenih pogledov na banéne storitve v digitalnem svetu
- Testiranje agilnega pristopa k razvoju storitev
- Prototip
- Usposabljanje Studentov
- lIdentificiranje najboljSih kandidatov za nadaljnji razvoj

Postopek

- Oblikovane skupine Studentov izobrazujemo po pripravljenem programu

- NLB vodi postopek izobrazevanja in usmerjenja razvoja nove storitve po razli¢nih vsebinskih modulih

- Prvi del modula je teoretiCno-prakticni del, kjer predstavimo teoreti¢ni del, metode dela ter nacin
implementacije. V drugem delu modula pa skupine, skupaj s svojimi mentorji, coachi uporabijo pridobljena
Znanja za pripravo oz prilagoditev reSitve

- Med vsemi skupinami izberemo 3 najboljSe predstavitve, ki se uvrstijo v naslednji krog

-V roku 2-3 mesecev izbrane skupine skupaj s svojimi mentorji pripravijo demo mobilne reSitve na
platformi, ki jo zagotovi NLB

- Konec meseca novembra sledi zakljuéna predstavitev kon&nih reSitev in razglasitev zmagovalnega reSitve

- To Se ni konec....podrobnosti objavimo ob zadetku Poletne Sole

Metode dela:
Predavanja, moderirane delavnice, pogovori z elementi coachinga. Poudarek Sole je na praksi in Studiji primerov:
delo v skupini — mentorstvo - zaklju¢ne predstavitve (»pitchi«).

Izvajalci:
Direktorji in strokovnjaki z razli€nih podrocij iz NLB in zunanji predavatelji. Sodelujejo tudi ¢lani uprave. Program
bo povezovala moderatorka.

Pricakovan kon¢éni izdelek poletne Sole:

- Ciljni izdelek je kratka prezentacija (»project pitch«) pred komisijo in projektna dokumentacija v obliki
poslovnega nacrta (»project business plan«).

- Kljub temu, da je predviden papirni izdelek, pa je nujno pri razvoju poslovnega modela upostevati tudi vse
pomembne elemente Studije izvedljivosti projekta v praksi (moznosti za dejansko implementacijo v sklopu
banke).

- Delujo¢a demo resitev

Okuvirni kriteriji za izbor najboljSega projekta:
- Inovativnost 50%,
- lzvedljivost poslovnega modela preko CBA 20%,

- lzvedba pitcha 20%,

- Kakovost konéne dokumentacije 10%.



NLB Poletna sola

Izhodis$c¢a za pripravo:

- Razvoj internetnih in mobilnih tehnologij omogo€a nove pristope k razvoju in uporabi sodobnih ban&nih
storitev

- Banka bo v okviru nove strategije pristopila k razvoju nove digitalne platforme. Koncept bo v oblikovanju
distribuirane skupnosti, kjer bo NLB v vlogi povezovanja med uporabniki

- Glavni cilj je razvoj platforme, ki bo omogoc¢ala sodobno opravljanje vseh oblik finanénih storitev v
digitalnem svetu. Osnovni temelj bo storitev po meri komitenta, zato bi poletno $olo uporabili v smeri
novega oblikovanja banénih storitev na mobilnih platformah

Nagrade:
- Dostop do u€enja e-angleS¢€ine (365 dni, 7 dni v tednu, 24 ur na dan) — za vse udelezence
- Priporocilo podpisano s strani predsednika uprave NLB
- VkKlju€evanje Studentov v bodoCe razvojne aktivnosti banke ali NLB Skupine
- Moznost sodelovanja banke pri pripravi diplomske ali magistrske naloge, skladno s potrebami banke
- Dodatna moznost (odlocitev fakultete): kreditne tocke pri dolo¢enem predmetu

Vsebina NLB Poletne Sole po dnevih

1. dan — Ponedeljek, 5.9.2016

»Predstavitev programa Poletne Sole, NLB Skupine in udelezencev«
Prvi dan je namenjen predstavitvi banke in NLB Skupine, Poletne Sole, spoznavanju udelezencev, seznanitvi s
projektno nalogo in oblikovanju timov.

2.dan - Torek, 6.9.2016

»Storitveno oblikovanje (design thinking)«

Je nova metodologija, uporabna v razli¢nih panogah, tudi v ban&nistvu in izboljSuje izkusnjo kupca oz.
uporabnika. Razvija okolje, orodje in procese, ki pomagajo, da zaposleni ali sistemi izvajajo storitev na nacin,
najbolj primeren za stranko in kot je opredeljeno v strategiji.

3.dan — Sreda, 7.9.2016

»Poslovno modeliranje - CBA«

Metode omogocajo hitro in enostavno razumevanje poslovnih procesov ter na ucinkovit nacin vodijo podjetnike pri
njihovem nadrtovanju izvedljivosti poslovnega modela ter opredeljujejo dejavnike poslovanja.

4.dan - Cetrtek, 8.9.2016

»Digitalni marketing in poslovni protokol«

Vpogled v razvoj in upravljanje digitalnega produkta, pripravo trzenjskega plana, digitalnih marketinskih vsebin,

digitalne trZzenjske kampanje, upravljanje odnosov s komitenti in uporabo socialnih omreZij v poslovanju. Za
dodaten razvoj pa bo izvedeno prakti€éno usposabljanje o poslovnem protokolu.

OB
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5.dan - Petek, 9.9.2016

»Kako narediti uéinkovito predstavitev - pitching«

Poslovne vescine trzenja, prodaje, u€inkovite predstavitve in networkinga (predstavitev razli¢nih metod za
pripravo koncepta poslovnega modela za predstavitev in u€inkovite predstavitve). Pitching — delo po skupinah z
mentorjem.

6. in 7.dan — Ponedeljek, 12.9.2016 in torek, 13.9.2016

Opcijsko »Dodatna dneva za projektno delo«
Moznost dodatnega sre€anja z mentorji (odloCitev skupine)

8.Zakljuéni dan — Sreda, 14.9.2016

»Predstavitev kon€nih reSitev in razglasitev treh zmagovalnih ekip«

Predstavitev reSitev vsake skupine, ki jo bo ocenjevala komisija. Po razglasitvi zmagovalnih ekip in podelitvi
nagrad sledi pogostitev. Na pogostitev bodo povabljeni tudi ministrica za izobrazevanje, znanost in Sport, rektorji
univerz, dekani in predstavniki fakultet

Dodatne informacije:
Matjaz Musi¢, matjaz.music@nlb.si
Zorica Jeric, zorica.jeric@nlb.si
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